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Introduction générale au droit des obligations

Section 1. La notion d’obligation

Section 2. Les sources d’obligations

Section 3. Le droit des obligations

Introduction au droit des contrats

Section 1. Notion de contrat

Section 2. Classification des contrats
§ 1. Classification des contrats quant à leur réglementation
§ 2. Classification des contrats quant à leur formation
§ 3. Classification des contrats quant à leurs effets

Section 3. Le droit commun du contrat
§ 1. Délimitation
§ 2. Dispositions liminaires


TITRE 1. La formation du contrat

SOUS-TITRE 1. Le processus de conclusion

Chapitre 1. La phase de négociation

Section 1. Contrats non négociés

Section 2. Contrats négociés
§ 1. Les négociations précontractuelles
A. Le déroulement des négociations
B. La rupture des négociations
§ 2. Les avant-contrats
A. Le pacte de préférence
B. Les promesses de contrat

Chapitre 2. Le choix et la capacité des contractants

Section 1. Le droit de choisir son cocontractant
§ 1. Principe
§ 2. Limites

Section 2. La capacité de contracter

Chapitre 3. Le consentement

Section 1. L’échange des consentements
§ 1. La théorie classique de l’offre et de l’acceptation
A. L’offre
1. Notion
2. Régime de l’offre avant son acceptation
B. L’acceptation
§ 2. Le processus de conclusion des contrats électroniques
§ 3. Le mécanisme de la représentation
§ 4. La promesse de porte-fort
A. Porte-fort de ratification
B. Porte-fort d’exécution 

Section 2. La protection des consentements 
§ 1. Mesures préventives 
A. L’information des contractants 
1. L’obligation précontractuelle d’information 
2. Le formalisme informatif 
B. La réflexion des contractants 
§ 2. Vices du consentement 
A. L’erreur 
1. Erreurs prises en compte 
2. Erreurs indifférentes 
B. Le dol 
C. La violence 

Chapitre 4. Les contrats assortis d’une condition [non traité]

SOUS-TITRE 2. La validité du contenu contractuel 

Chapitre 1. L’exigence d’un contenu licite 

Section 1. Les règles impératives à respecter 
§ 1. Les droits fondamentaux 
§ 2. L’ordre public 
A. Quel contenu ? 
B. Quelle marge de manœuvre ? 
§ 3. Les bonnes mœurs 

Section 2. Les fondements juridiques de la sanction 
§ 1. L’illicéité 
§ 2. La fraude 
Chapitre 2. L’exigence d’un contenu certain 

Section 1. L’identification de la prestation 
§ 1. Détermination 
§ 2. Possibilité 

Section 2. La nécessité d’une contrepartie non illusoire ou dérisoire 

Section 3. La protection de l’obligation essentielle 

Section 4. La lutte contre les clauses créant un déséquilibre significatif entre les droits et obligations des parties 
§ 1. Les textes de droit spécial 
A. L’article L. 212-1 du Code de la consommation 
B. L’article L. 442-1, I, 2º du Code de commerce 
§ 2. La règle de droit commun 

SOUS-TITRE 3. Les sanctions attachées à la formation du contrat 

Chapitre 1. La nullité 

Section 1. Invocation de la nullité 
§ 1. Conditions 
§ 2. Prescription 

Section 2. Conséquences de la nullité 
§ 1. Étendue 
§ 2. Rétroactivité 
§ 3. Responsabilité 

Section 3. Évitement de la nullité 

Chapitre 2. Les autres sanctions 

TITRE 2. Les effets du contrat 

SOUS-TITRE 1. Le respect de la loi contractuelle 

Chapitre 1. La distinction des parties et des tiers 

Section 1. Le principe de l’effet relatif 
§ 1. Signification fondamentale du principe de l’effet relatif 
§ 2. Applications particulières du principe de l’effet relatif 
A. Effet relatif et autonomie des personnes morales 
B. Effet relatif et autonomie des contrats 
§ 3. Limites du principe de l’effet relatif 
A. Contrat opposé aux tiers 
B. Contrat opposé par les tiers 

Section 2. Les différentes catégories de parties 
§ 1. Les parties au moment de la formation du contrat 
§ 2. Les parties postérieurement à la formation du contrat 
A. La transmission du contrat en cas de décès ou dissolution d’une partie 
B. La cession de contrat 

Section 3. Les différentes catégories de tiers 
§ 1. Les créanciers chirographaires 
§ 2. Les ayants cause à titre particulier 
A. Contrat constitutif de droits réels 
B. Contrat générateur de droits et obligations de nature personnelle 
§ 3. Les tiers bénéficiaires d’une stipulation pour autrui 
A. Conditions 
B. Effets 

Chapitre 2. L’obligation d’exécuter 

Section 1. L’obligation d’exécuter à la lettre 
§ 1. La diversité du contenu contractuel 
§ 2. L’interprétation du contenu contractuel 
A. L’interprétation proprement dite 
B. Le comblement du contrat 
C. La qualification du contrat 
§ 3. La simulation 
A. Différentes formes de simulation 
B. Force obligatoire de la contre-lettre entre les parties 
C. L’option des tiers 

Section 2. L’obligation d’exécuter de bonne foi 

Chapitre 3. Les sanctions de l’inexécution 

Section 1. L’exception d’inexécution et le droit de rétention 
§ 1. L’exception d’inexécution 
A. Conditions 
B. Effets 
§ 2. Le droit de rétention 

Section 2. L’exécution forcée en nature 
§ 1. Le droit à l’exécution forcée en nature 
§ 2. Les obstacles à l’exécution forcée en nature 

Section 3. La réduction du prix 

Section 4. La résolution du contrat 
§ 1. Les modes de résolution 
A. La résolution par application d’une clause résolutoire 
B. La résolution par notification du créancier 
1. Conditions 
2. Contestation 
C. La résolution judiciaire 
§ 2. Les effets de la résolution 

Section 5. La responsabilité contractuelle 
§ 1. Conditions de la responsabilité 
A. Inexécution 
1. Preuve de l’inexécution 
2. Imputabilité de l’inexécution 
B. Dommage 
C. Lien de causalité 
§ 2. Étendue de la réparation 
§ 3. Aménagements conventionnels 
A. Les clauses limitatives de réparation 
1. Principe de validité 
2. Multiplication des obstacles 
B. La clause pénale 

SOUS-TITRE 2. La durée du lien contractuel

Chapitre 1. Problèmes communs à tous les contrats inscrits dans la durée 

Section 1. La dépréciation monétaire 

Section 2. Le changement de circonstances 

Section 3. La survenance d’une loi nouvelle 

Chapitre 2. Règles propres aux contrats à durée déterminée 

Section 1. Situation des parties avant l’échéance du terme 

Section 2. Situation des parties à l’échéance du terme 

Chapitre 3. Règles propres aux contrats à durée indéterminée 

Chapitre 4. Règles relatives à la rupture d’une relation commerciale établie 
